Transcutan

Vill du bidra till utvecklingen av ett spannande bolag
till ndsta niva genom tydligt affarsmannaskap?

Trivs du med att knyta nya kontakter och ar en van natverkare inom
Medicinteknik? Stimuleras du av utmaningar och ar en framgangsrik
saljare? Da kanske du ar den vi séker at Transcutan AB fér anstéllning
som Produktspecialist.

Pa uppdrag av var kund, Transcutan AB, séker vi nu en Produktspecialist med fokus pa
utdkad forsaljning inom dialysomradet samt att na ut till andra terapiomraden inom
varden sa som infektion, cancer, barnsjukvard samt nutrition och kardiologi. Du kommer
arbeta med vara distribuerade produkter TauroLock, NutriLock och TauroPace i Sverige
och du kommer ingdii ett litet innovativt team med hogt i tak.

Det dagliga arbetet kommer att vara ute hos vara kunder och i rollen som
Produktspecialist rapporterar du till VD. Tjansten &ar en tillsvidareanstallining, hembaserad
men med krav pa tillgang till goda kommunikationer for resor runtomkring i Sverige.
Tilltréade ar sa snart som majligt med hansyn till eventuell uppsagningstid.

Om foretaget

Vilka &r Transcutan?

Transcutan ar ett féretag med engagerade &gare. Bolaget praglas av teamkansla,

stor gemenskap samt dmsesidig respekt fér varandra. Man blir en del av ett erfaret
team som har roligt tillsammans, nagot vi vardesatter och vill bibehalla nu nar foretaget
ska expandera.

Vad gor Transcutan attraktivt?

Man har en varldsunik produkt som i dag huvudsakligen anvands inom dialysomradet
och som nu &ven ska marknadsféras mot nya specialistomraden med mycket stor
potential dar de tilltankta anvadndarna dnnu inte ar medveten om produktens maojligheter
och véarde. Fér ratt person som vill knyta kontakter kommmer det att vara ett viktigt inslag
i arbetet att bygga upp verksamheten mot nya KOL's och for féretaget nya kundgrupper.

Transcutan utvecklar och marknadsfér kroniska intrakorporala accesslésningar med fokus pa patientens behov av estetik och
sakerhet. Transcutan grundades 2001 av en professor i Radiologi pa Akademiska sjukhuset i Uppsala. Hans vision var att utveckla

unika idéer kring intrakorporeala accesssystem, s& kallade transkutana portar. Ar 2013 férvarvade Hammarplast Medical majoriteten

av Transcutans aktier och vi &r stolta 6ver att vara en del av Hammarplast Medical Group. Transcutans férsta produkt, T-porten®,
testades i patient forsta gangen 2003. Den ar till for att leverera lakemedel och naring till mag/tarmkanalen. T-Porten® CE-méarktes i
mars 2014. Sedan 2016 ar vi dessutom distributér av ndgra unika medicintekniska produkter i Sverige. Vi arbetar med att vidareutveckla
vart koncept for att anpassa det till andra indikationer. Vart férsta mal ar en transkutan port fér dialys. Transcutan har kontor i
Goteborg och Sédertélje. For mer information, se www.transcutan.com



Om tjansten

Foérsaljning av Transcutans sortiment till sjukhus och relevanta avdelningar i Sverige
Identifiera nya kunder och vacka deras intresse for produkterna

Bibehalla fortroendefulla relationer till befintliga kunder

Planera och genomféra workshops, méssor, utstallningar och utbildningar
Leverera support, produktinformation och service till kunderna

Administrera och dokumentera séljarbetet i ett CRM-system

Delta i arbetet med upphandlingar och den arliga marknadsplanen for distributionsprodukter

Kravprofil

Vi séker dig som har:
En relevant akademisk examen

Tidigare séljerfarenhet inom hélso- och sjukvardssektorn, med férdel inom dialys eller inom
nagot annat relevant omrade dar centrala vendsa infarter ingar

Formaga att arbeta sjalvstandigt med eget driv samt att kunna samarbeta i team for att
uppna uppsatta mal

Erfarenhet fran upphandlingar, dd man ska ha ansvar for att bevaka och genomféra dessa
Mycket goda kunskaper i svenska och engelska i tal och skrift
Giltigt korkort

Vem soker vi?

Vi sdker en person med starkt driv, mycket energi, stor férmaga att utéva inflytande

och genuint engagemang for ditt arbete. Du ar trovardig, fértroendeingivande och har

en dokumenterad framngang i att gora affarer. Som person ar du systematisk, sjalvgaende,
resultatfokuserad och motiveras av att ha tydliga mal. Du &r en duktig skapare av
relationer, tar egna initiativ och kdnner ansvar fér eget arbete sa affarer och projekt
initieras och foéljs upp. Du &r en lagspelare och en effektiv kommunikatdr som tycker att
det &ar viktigt att dela idéer och erfarenheter med kollegor fér att utveckla affarerna och
foretagets verksamhet. Du behdver ha flexibilitet och mdjlighet att resa i tjansten.

Ansoékan
Later detta intressant for dig, hor av dig till ndgon av oss nedan fér mer information.
Alternativt ansdker du direkt genom att ladda upp ditt cv och mejla en rad till oss.

Valkommmen med din ansdkan!
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